
PRIME DE VENTE 

50$Dirigez vos clients vers certains
centres de villégiature de Tours

Maison (départs en hiver) et
recevez une prime de... 

pour chaque réservation 
en occupation double 
effectuée entre le 25 août 
et le 12 septembre 2003 !

Je,
(nom complet)

confirme avoir vendu à mon client 
(hôtel et destination de Tours Maison)

plutôt que le   
(hôtel et destination)

offert par 
(voyagiste)

No de réservation :

CENTRES DE VILLÉGIATURE
PARTICIPANTS :
Tous les hôtels RIU
Jamaïque: Holiday Inn, FDR Pebbles
Cozumel: Melia Cozumel
Holguin: Playa Pesquero, Club Amigo Atlantico-
Tropical
Varadero: Internacional, Valtur Tuxpan,
SuperClubs Paradiso, Sunbeach,
Sol Palmeras-Bungalows
Costa Rica: Occidental Allegro Papagayo,
Fiesta Premier, Circuits touristiques au Costa Rica
La Romana: Costa Caribe Coral, Playa Real
Punta Cana: Punta Cana Princess, Melia Caribe
Tropical, Sirenis Cocotal
Puerto Plata: Grand Flamenco, Sosua Bay,
Cabarete Bay
Puerto Vallarta: Holiday Inn, Hotel Rosita
Cancun: Oasis Palma Real, Reef Coco Beach,
Reef Playacar, Royal Sunset

MODALITÉS
• La Prime de Vente sera octroyée seulement après réception du paiement final par Tours

Maison.

• Pour être admissible, il suffit de remplir le coupon ci-dessous et de le retourner à Tours
Maison.

• Offre valable pour tous les départs du 1er novembre 2003 au 30 avril 2004.

• Valable seulement à l'achat de forfaits ITC dans certains hôtels (voir la liste des centres
de villégiature participants).

• Offre valable sur les prix indiqués dans la brochure Destinations Soleil 2003-2004 de
Tours Maison.

• Offre valable pour les passagers adultes seulement.

• La commission en prime est de 25 $ net par passager. Occupations triple et quadruple
incluses.

• Non valable sur les réservations de groupe.

• Les réservations doivent être effectuées entre le 25 août et le 12 septembre 2003.

• Cette offre peut être retirée à tout moment et sans préavis.

• Les détails concernant l'attribution du prix de la meilleure technique de vente seront
divulgués à la discrétion de Tours Maison seulement.

Il vous suffit de convaincre vos clients de
choisir un forfait de Tours Maison plutôt qu'un
produit de la concurrence pour recevoir la
prime nette de 50 $ par couple. Nous vous
remettrons cette prime en guise de remer-
ciements et pour vous inciter à offrir les pro-
duits de Tours Maison à vos clients.

PRIME : Racontez-nous par écrit comment
vous avez réussi à convaincre vos clients ! 
La  personne qui nous aura transmis la
meilleure technique de vente se méritera un
voyage gratuit pour deux personnes vers une
destination soleil cet hiver.

Adressez votre lettre à :

Concours Prime de Vente
2155, rue Guy, bureau 1190, Montréal
(Québec) H3H 2R9
ou par télécopieur au 

(514) 935-5808


